GUIDA PRATICA

50 Idee Al
per la tua
azienda.

Il potenziale concreto dellAl applicata ai processi aziendali
reali.

Diviso per settore. Con le idee che la maggior parte degli
imprenditori non ha ancora considerato.

37.500€

di valore recuperabile ogni anno in un'azienda da 5 persone. Con
strumenti che costano meno di 100€ al mese.

@LAMARKETER.AI
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Prima di tutto:
i numeri.

Non si tratta di moda tecnologica. Si tratta di un cambiamento strutturale

nel modo in cui le aziende competono.

Chi ha gia integrato I'Al nei propri processi non sta solo risparmiando tempo.

Sta costruendo un vantaggio competitivo che diventa piu difficile da
colmare ogni mese che passa.

Tre cifre, da tre fonti indipendenti, raccontano la stessa storia. Le
trovi alla pagina successiva. Questi sono i numeri documentati. Non

proiezioni ottimistiche.

@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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Tre cifre che dicono tutto
quello che serve sapere.

09%

del tempo lavorativo
medio finisce in task
ripetitivi che I'Al puo
gestire oggi.

McKinsey Global Institute,
2025. Su 8 ore di lavoro, quasi
3 e mezza vanno in attivita che
non richiedono giudizio
umano.

2,5

piu produttivi sono i
team che usano I'Al in
modo strutturato

rispetto a chi non la usa.

Harvard Business School,
2025. Non «un po' piu veloci».
Due volte e mezza. Con lo
stesso numero di persone.

37.500€

di valore recuperabile all'anno in
un'azienda da sole 5 persone.

Calcolo conservativo: 5 persone x 5 ore/sett x
30€/ora x 50 sett. Strumenti sotto i
100€/mese.

L'AI non & uno strumento che fa cose migliori delle persone. E uno
strumento che fa cose che prima richiedevano persone, tempo e
denaro, in automatico, ogni giorno, senza errori e senza ferie.

@lamarketer.ai
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I1 metodo
in 4 passi.

Le 50 idee che seguono non sono un elenco. Sono un percorso di

diagnosi. Leggile con questa griglia in mente.

01

Identifica il processo ripetitivo.

Ogni cosa che fai uguale piu di 3 volte a
settimana & candidata all'automazione.
Scrivile tutte, senza filtro.

03

Calcola il valore recuperato.

Ore x costo orario reale, cioé costo azienda
completo, non stipendio lordo. Il ROI si vede
qui.

@lamarketer.ai

02

Misura il tempo reale che ti costa.

Non quello che pensi. Quello vero,
cronometrato per una settimana. | numeri
sorprendono sempre.

04

Scegli lo strumento, non I'Al
generica.

Ogni idea di questa guida ha gia lo
strumento giusto in mente. ChatGPT non &
la risposta a tutto.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 04/24



O1 - AGENZIE IMMOBILIARI 05
«I1 68% del tempo di un agente finisce in task che l'Al gestisce
0ggi: qualificazione lead, report proprietari, monitoraggio
mercato.»
! ‘ 1 Scraping automatico dei prezzi di mercato.
Un agente Al monitora ogni giorno i portali (Immobiliare.it, Idealista,
Casa.it) e aggiorna il tuo database prezzi per zona. Sai sempre
dove sei posizionato rispetto al mercato senza perdere ore di
ricerca manuale.
Analisi automatica delle foto per il valore
# 2 percepito.
L'Al analizza le foto degli immobili e ti dice cosa valorizzare
nellannuncio, cosa fotografare meglio e quali elementi aumentano
le richieste di visita. Staging virtuale basato sull'analisi delle
immagini.
@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 05/24



O1 - AGENZIE IMMOBILIARI 06
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@lamarketer.ai

Qualificazione automatica dei lead in entrata.

Quando arriva una richiesta, I'Al fa le domande giuste via email o
WhatsApp e ti passa solo i contatti gia qualificati. Smetti di
perdere tempo con chi sta solo curiosando.

Generazione automatica degli annunci
ottimizzati.

Inserisci i dati dellimmobile. LAl genera 3 versioni dell'annuncio
ottimizzate per portali diversi, con headline diverse testate su cid
che converte di pitl nel tuo mercato.

Analisi del sentiment delle recensioni dei
competitor.

L'Al legge tutte le recensioni delle agenzie competitor e ti dice cosa
i clienti apprezzano di piu e cosa lamentano. Informazione
strategica gratuita per posizionarti meglio.

Report automatico settimanale per ogni
proprietario.

L'Al genera automaticamente un report per ogni proprietario con
visualizzazioni, richieste ricevute e feedback dei potenziali
acquirenti. Zero tempo in aggiornamenti manuali.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 06 /24



02 - RISTORANTI, BAR E FOOD SERVICE 07
«Il problema non ¢ la mancanza di clienti. E che i dati che hai
gia non vengono letti da nessuno. »
Previsione delle scorte basata su meteo ed
#7 eventi locali.
L'Al incrocia le prenotazioni, il meteo previsto e gli eventiin zona
per dirti quante scorte ordinare ogni settimana. Meno sprechi,
meno stockout, zero sovrapproduzione.
Analisi delle recensioni per trovare il problema
#8 vero.
L'Al legge tutti i feedback degli ultimi 2 anni e ti dice il pattern: il
34% dei commenti negativi riguarda i tempi di attesa il sabato sera.
Quello ¢ il problema reale da risolvere.
@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 07/ 24



02 - RISTORANTI, BAR E FOOD SERVICE

#9

#10

#11

#12

@lamarketer.ai

Menu engineering automatico basato sui dati di
vendita.

L'Al analizza vendite per piatto, margine per item e feedback dei
clienti. Ti dice quali piatti togliere, quali promuovere e come
riscrivere le descrizioni per aumentare l'ordine medio.

Recupero automatico dei clienti che non si
presentano.

Quando qualcuno non si presenta senza disdire, I'Al manda un
messaggio di follow-up automatico, chiede il motivo e offre un
incentivo per tornare.

Contenuti social generati automaticamente dal
menu del giorno.

Inserisci i piatti del giorno. LAl genera post Instagram e storie in 30

secondi, con descrizioni che mettono fame. Ogni giorno, senza
pensarci.

Chatbot per prenotazioni e domande H24.

Un assistente Al risponde su WhatsApp o Instagram a qualsiasi ora:

disponibilita, menu, allergie, prenotazioni. Senza che tu debba
toccare il telefono alle 23.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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03 - STUDI PROFESSIONALI 09
«La fatturazione del tempo non retribuito (trascrizioni,
comunicazioni, follow-up) in uno studio medio vale
18.000€/anno persi.»
Trascrizione e riassunto automatico dei
#1 3 meeting con i clienti.
L'Al trascrive ogni call o riunione, identifica le decisioni prese, le
azioni da fare e le scadenze. Il verbale € pronto in 2 minuti.
Nessuno dimentica niente.
Analisi automatica dei contratti per clausole a
-/J—_,t 14 rischio.
Carichi un contratto. L'Al lo legge, evidenzia le clausole
problematiche e genera un report con i punti critici da discutere
col cliente. Ore di lavoro in minuti.
@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 09/24



03 - STUDI PROFESSIONALI 10

#15

#16

#17

#18

@lamarketer.ai

Alert automatici per le scadenze fiscali di ogni
cliente.

L'Al monitora le scadenze di ogni cliente e manda reminder
personalizzati con la lista documenti da preparare. Zero
dimenticanze, zero telefonate urgenti dell'ultimo momento.

Redazione automatica delle comunicazioni
standard.

Istanze, lettere all'Agenzia delle Entrate, risposte a richieste di
chiarimento. L'Al genera la bozza in 30 secondi. Tu controlli e firmi.

Assistente Al per le domande frequenti dei
clienti.

Un chatbot risponde alle domande ricorrenti dei tuoi clienti via
email o WhatsApp. Il personale di studio si concentra su cio che
richiede vera competenza professionale.

Analisi del portafoglio clienti per opportunita di
cross-selling.

L'Al analizza i dati di tutti i tuoi clienti e identifica chi potrebbe
beneficiare di un servizio aggiuntivo che non ha ancora.
Opportunita di fatturato che non avresti mai trovato manualmente.
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04 - E-COMMERCE E RETAIL

«I tre killer del margine sono: stockout, overstock, resi. Tutti e
tre hanno la stessa radice: decisioni prese senza dati
aggiornati.»

1

Previsione della domanda per eliminare
# 19 stockout e overstock.

L'Al analizza vendite storiche, stagionalita, tendenze di ricerca e
calendario eventi. Ti dice quante unita ordinare per ogni prodotto
nelle prossime 4 settimane, con margine di errore inferiore al 10%.

Pricing dinamico automatico in risposta ai
# 20 competitor.

LAl monitora i prezzi dei competitor in tempo reale e aggiusta
automaticamente i tuoi prezzi entro le fasce che hai definito.
Massimizza il margine senza perdere competitivita.

@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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04 - E-COMMERCE E RETAIL 12

#21

#22

#23

#24

@lamarketer.ai

Generazione di descrizioni prodotto su scala.

Hai 500 nuovi prodotti da caricare? LAl genera descrizioni
ottimizzate per SEO per ogni canale. In 1 ora invece di settimane.
Con tono coerente su tutto il catalogo.

Analisi automatica dei resi per trovare il
problema reale.

L'Al analizza i motivi dei resi e identifica il pattern: se il 40% dei resi
di un prodotto dice «diverso dalle foto», il problema é la fotografia,
non il prodotto.

Email marketing personalizzato basato sul
comportamento reale.

L'Al analizza il comportamento di ogni utente e genera email
personalizzate per ogni profilo in automatico. Chi ha abbandonato
il carrello riceve qualcosa di diverso da chi ha appena comprato.

Customer care automatico che risolve davvero i
problemi.

Un assistente Al che accede allo storico ordini, gestisce i resi,
aggiorna sulle spedizioni e risolve '80% dei problemi senza
intervento umano.
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04 - E-COMMERCE E RETAIL

#25

#26

@lamarketer.ai

Analisi delle recensioni dei competitor per
trovare gap di mercato.

L'Al legge migliaia di recensioni dei competitor e identifica cosa i
clienti vogliono e non trovano. Quella informazione vale oro per |l
tuo prossimo prodotto o posizionamento.

Segmentazione automatica del database
clienti.

L'Al analizza il comportamento di acquisto e segmenta
automaticamente i clienti in gruppi: quelli a rischio abbandono,
quelli pronti a un upsell, quelli piu fedeli. Ogni gruppo riceve
comunicazioni diverse.
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05 - HOTEL E STRUTTURE RICETTIVE

«Senza revenue management automatizzato, la tua tariffa e
sempre vecchia di 48 ore rispetto alla domanda reale.»

14

#27

#28

@lamarketer.ai

Revenue management automatico basato su
domanda reale.

L'Al analizza occupazione storica, eventi in zona, prezzi competitor
e domanda in tempo reale per aggiornare automaticamente le
tariffe su tutti i portali. Massimizza il RevPAR senza un revenue
manager dedicato.

Comunicazione pre-arrivo personalizzata per
ogni ospite.

LAl legge il profilo dell'ospite e manda automaticamente una
comunicazione personalizzata prima dell'arrivo con servizi rilevanti
e upgrade possibili.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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05 - HOTEL E STRUTTURE RICETTIVE 15

#29

#30

#31

#32

@lamarketer.ai

Risposta automatica alle recensioni su tutti i
portali.

L'Al genera risposte personalizzate a ogni recensione su
TripAdvisor, Booking, Google. Testo che rispecchia il tono della
struttura e affronta i punti specifici sollevati.

Previsione dell'occupazione per ottimizzare il
personale.

L'Al prevede l'occupazione delle prossime 4 settimane e dice
quante persone servono in ogni reparto ogni giorno. Meno
straordinari dell'ultimo minuto, meno costi operativi.

Upselling automatico nel momento giusto del
soggiorno.

L'Al monitora il soggiorno e al momento giusto propone upgrade,
servizi extra, esperienze locali. Un ospite da 2 notti in camera
standard & un candidato perfetto per un upgrade se c'é
disponibilita.

Gestione automatica delle cancellazioni last-
minute.

Quando arriva una cancellazione, I'Al attiva la lista d'attesa,
contatta i potenziali sostituti nellordine giusto e aggiorna i portali
in tempo reale. Zero camere vuote dell'ultimo minuto.
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06 - AGENZIE MARKETING E WEB

«Il report mensile al cliente costa 3 ore a agenzia. Su 30
clienti, sono 90 ore al mese buttate in export e copy-incolla. »

16

#33

#34

@lamarketer.ai

Report clienti generati automaticamente ogni
mese.

L'Al accede ai dati delle campagne e genera automaticamente il
report mensile per ogni cliente, con commento narrativo incluso.
Da 3 ore a 20 minuti per cliente.

Monitoraggio automatico della comunicazione
dei competitor.

L'Al monitora la comunicazione e le campagne dei competitor dei
tuoi clienti e genera un report settimanale con i cambiamenti
rilevanti. Sei sempre aggiornato senza ricerca manuale.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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06 - AGENZIE MARKETING E WEB

#35

#36

#37

#38

@lamarketer.ai

Briefing automatico dal form di raccolta dati del
cliente.

Il cliente compila un form strutturato. LAl trasforma le risposte in
un brief completo pronto per il team creativo, con le domande di
approfondimento gia identificate.

Produzione di varianti creative su scala.

Hai un copy approvato? LAl genera 20 varianti per formati, toni e
audience diverse. Il team creativo sceglie e rifinisce invece di
partire da zero ogni volta.

Onboarding automatico dei nuovi clienti.

Dal contratto firmato, I'Al attiva automaticamente email di

benvenuto, richiesta degli accessi, checklist per il cliente, reminder

automatici. Il primo mese di lavoro parte gia il giorno della firma.

Alert in tempo reale sul sentiment del brand
online.

L'Al monitora le menzioni del brand del cliente su tutti i canali e
avvisa in tempo reale se emerge qualcosa di rilevante. Crisi
reputazionale intercettata prima che diventi un problema.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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06 - AGENZIE MARKETING E WEB

#39

#40

@lamarketer.ai

Analisi automatica delle performance creative.

LAl confronta le performance di ogni variante di copy, immagine e
formato e identifica pattern di cio che funziona per ogni cliente e
settore specifico. Smetti di fare A/B test a occhio.

Generazione automatica dei contratti standard.

Nuovo cliente acquisito? L'Al genera il contratto personalizzato
partendo dai dati del briefing: servizi, durata, tariffe, clausole
standard. Pronto per la firma in 5 minuti.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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07 - MANIFATTURIERO E B2B 19
«La manutenzione predittiva sui macchinari riduce i fermi
produzione del 35-50%. Zero componenti nuovi.»
! ‘ 41 Generazione automatica dei preventivi tecnici.
I commerciale inserisce le specifiche del cliente. LAl genera il
preventivo formattato con prezzi aggiornati, note tecniche
pertinenti e lettera di accompagnamento. In 3 minuti invece di 1
ora.
Analisi predittiva per la manutenzione dei
#4 2 macchinari.
L'Al analizza i dati operativi dei macchinari e prevede quando un
componente rischia di guastarsi. Pianifichi la manutenzione nel
momento meno critico per la produzione.
@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026 19/ 24



07 - MANIFATTURIERO E B2B

F3

#44

2

#46

@lamarketer.ai

Documentazione tecnica generata nel
momento in cui si lavora.

Il tecnico registra la procedura con lo smartphone. L'Al trascrive,
struttura e genera il manuale operativo formattato. La
documentazione viene prodotta nel momento in cui si fa il lavoro.

Qualificazione automatica e confronto dei
fornitori.

L'Al analizza le offerte dei fornitori, le confronta sui parametri
definiti e genera una raccomandazione motivata. Decisione piu
veloce, meno soggettiva.

Monitoraggio automatico della soddisfazione
dei clienti B2B.

Dopo ogni consegna, Al manda un survey breve al cliente e
analizza le risposte. Identifica in anticipo i clienti a rischio
abbandono prima che decidano di non rinnovare.

Formazione del personale di produzione su
scala.

L'Al converte le procedure operative in moduli di formazione
interattivi. Il nuovo operatore li segue sul tablet in autonomia, con
quiz di verifica integrati.

50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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08 - SALUTE, ESTETICA, BENESSERE 21

«Il tempo medio per compilare una cartella a mano ¢ 12
minuti. Per paziente. Moltiplica per 20 pazienti al giorno.»

#47

#48

#49

#50

@lamarketer.ai

Trascrizione automatica delle visite e
compilazione cartelle.

Il professionista parla, I'Al trascrive e struttura: anamnesi, diagnosi,
trattamento, follow-up raccomandato. La documentazione &
pronta al termine della visita. Zero scrittura manuale.

Reminder personalizzati per pazienti e clienti
ricorrenti.

L'Al monitora il calendario e manda automaticamente reminder per
visite di controllo, rinnovo delle prescrizioni e check-up periodici.
Con messaggi personalizzati per tipo di paziente.

Generazione automatica dei piani
personalizzati.

Inserisci i dati del cliente: obiettivi, limitazioni, storia. LAl genera il
piano di allenamento o il programma personalizzato in 2 minuti. |l
professionista lo rivede e lo fa suo.

Gestione automatica delle cancellazioni last-
minute.

Quando arriva una cancellazione, 'Al contatta automaticamente la
lista d'attesa nellordine corretto, riempie il posto e aggiorna il
calendario. Il professionista non perde mai una sessione.
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Hai appena letto 50 idee.
Qual e il problema?

Il problema non é sapere cosa si puo fare. |l problema é farlo

davvero nella tua azienda specifica.

Ogni idea qui sopra richiede di analizzare i tuoi processi specifici,
capire quali dati hai disponibili, scegliere lo strumento giusto tra
decine di opzioni, configurarlo correttamente per il tuo contesto e

integrarlo nel flusso di lavoro reale del tuo team.

Farlo da soli, senza una guida, porta quasi sempre allo stesso risultato:

si prova qualcosa di generico, non funziona come ci si aspettava, si

pensa «'Al non fa per noi» e si torna a fare le cose come prima.

Intanto chi I'ha integrata davvero diventa ogni mese piu veloce, pit

efficiente, piu competitivo.

«Il divario non si chiude da solo.
Si allarga.»

@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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Cosa questa guida
non e.

Un corso di ChatGPT.

Non ti insegno a scrivere prompt. Non ne hai bisogno. L'Al applicata al business non
€ sapere usare ChatGPT: € sapere quale processo automatizzare e con quale
strumento.

Una lista di software da comprare.

Non ci sono affiliazioni, non ci sono link. Lo strumento giusto dipende dal tuo
contesto specifico: dai dati che hai, dai processi che gia funzionano, dal team che li
usera ogni giorno.

Una promessa che l'Al risolvera tutto.

L'Al non risolve niente da sola. Risolve le cose quando qualcuno sa come
connetterla ai processi esistenti. Se nessuno lo fa, i tool rimangono inutilizzati. E
questa la differenza.

@lamarketer.ai 50 IDEE Al - EDIZIONE 2026
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Vuoi applicarla
nella tua azienda?

Questa guida mostra cosa € possibile. Ma applicare I'Al nel tuo
business specifico richiede qualcuno che sappia leggere i tuoi processi
e tradurli in automazioni concrete.

COME LAVORO CON | CLIENTI

Ol Prima analisi gratuita (30 minuti).

Guardiamo insieme 2-3 processi del tuo business e identifichiamo le
automazioni con ROI piu alto.

02 Se ha senso, proposta concreta.

Ti dico esattamente cosa si pud automatizzare, in quanto tempo, con

quale investimento.

03 Se non ha senso, te lo dico.

Non vendo consulenza a chi non serve. Risparmio il tuo tempo e il mio.

Contattami su Instagram:
@lamarketer.ai

Prima analisi gratuita, senza impegno, senza presentazione
commerciale.

@lamarketer.ai VIETATA LA RIPRODUZIONE SENZA AUTORIZZAZIONE 24 [ 24



